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Bando	  2012	  
CONVENTION	  SNAI	  SPA	  

	  

Gentile	  Associato,	  

ieri	  si	  è	  svolta	  a	  Roma	  la	  convention	  di	  SNAI	  S.p.A.	  nella	  quale	  la	  società	  ha	  presentato	  la	  propria	  strategia	  in	  
previsione	  del	  bando	  in	  scadenza	  il	  prossimo	  venerdì	  19	  settembre.	  

Ad	  inizio	  convention,	  su	  invito	  del	  Presidente	  di	  SNAI	  S.p.A.	  Giorgio	  Sandi,	  ho	  avuto	  l’opportunità	  di	  esporre	  
alla	   platea	   la	   soddisfazione	   per	   le	   premesse	   che	   hanno	   caratterizzato	   l’incontro,	   in	   linea	   con	   le	   nostre	  
recenti	   richieste:	   investimento	   in	   tecnologia	   per	   ribadire	   la	   leadership	   di	   SNAI	   e	   per	   permettere	   una	  
diminuzione	   dei	   costi;	   rafforzamento	   della	   collaborazione	   fra	   la	   Società	   e	   la	   Rete	   di	   raccolta	   nella	  
consapevolezza	  che	  solo	  una	  corretta	  e	  coordinata	  sinergia	  d’intenti	  può	  permettere	  a	  SNAI	  di	  mantenere	  e	  
rafforzare	   la	   propria	   posizione	   nel	   mercato;	   aumento	   dei	   ricavi	   della	   Rete	   di	   raccolta	   per	   ridare	   vigore	  
all’imprenditorialità	  degli	  operatori.	  

Nel	  corso	  dell’incontro	  SNAI	  ha:	  

• Confermato	   la	   propria	   intenzione	   di	   concorrere	   alla	   gara	   per	   acquisire	   tutti	   i	   diritti	   in	   scadenza,	   per	  
completare	  l’offerta	  dei	  propri	  attuali	  Negozi	  e	  per	  espandere	  ulteriormente	  la	  rete	  dei	  Punto	  SNAI;	  

• Presentato	  nuovi	  servizi	  e	  prodotti	  che	  permetteranno	  una	  maggiore	  soddisfazione	  dei	  nostri	  clienti	  e	  
un	  abbattimento	  dei	  costi	  di	  gestione	  dei	  nostri	  locali	  di	  gioco;	  

• Annunciato	  la	  predisposizione	  di	  un	  nuovo	  contratto	  di	  fornitura	  servizi	  per	  i	  Concessionari	  che	  prevede	  
il	   mantenimento	   dell’attuale	   remunerazione	   dell’1.20%	   e	   formule	   flessibili	   di	   fornitura	   in	   uso	   degli	  
apparati	  hardware	  e	  software	  necessari	  al	  trasporto	  delle	  informazioni	  presso	  Sogei	  e	  alla	  valutazione	  
del	  rischio	  del	  gioco;	  

• Illustrato	  la	  rivisitazione	  del	  contratto	  in	  essere	  con	  i	  Gestori	  per	  aumentare	  i	  ricavi	  della	  Rete	  mediante	  	  
nuove	   formule	   di	   remunerazione	   per	   AWP,	   VLT	   e	   scommesse,	   quest’ultime	   previste	   a	   scaglioni	   sulla	  
base	  della	  tipologia	  di	  gioco	  raccolta.	  

La	  proposta	  per	  la	  remunerazione	  delle	  scommesse	  per	  i	  Gestori	  non	  è	  stata	  però	  illustrata	  nel	  dettaglio	  né	  
sono	  stati	  presentati	  raffronti	  analitici	  rispetto	  l’attuale	  remunerazione,	  per	  cui	  ho	  già	  programmato	  nuovi	  
incontri	   con	   SNAI	   S.p.A.–	   prima	   dell’invio	   della	   proposta	   formale	   alla	   Rete	   –	   per	   la	   verifica	   dei	   conteggi,	  
effettuando	  simulazioni	   fra	   la	  nuova	  proposta	  di	   remunerazione	  e	  quella	  attuale,	  al	   fine	  di	   verificare	  con	  
puntualità	  l’impatto	  nei	  bilanci	  delle	  società	  di	  gestione.	  

A	  seguito	  dell’avanzamento	  dei	  lavori	  seguirà	  nuova	  circolare.	  

Cordiali	  saluti	  

	  	  

ASSOSNAI	  
Il	  Presidente	  

Dott.	  Francesco	  Ginestra	  
	  

 


